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Facebookユーザーの行動履歴に紐付くメールマーケティングを実現する

「いいね！配信オプション」の企業化に関するお知らせ

インターネットを活用したマーケティングソリューションを提案する株式会社エイジア（本社：東京都品川区、代表取締役：美濃 和男、東証マザーズ上場：証券コード2352　以下 当社）は、Facebookユーザーへのきめ細かいメールマーケティングを実現する「いいね！配信オプション」を、2013年８月12日に発売することを決定いたしましたので、以下の通りお知らせいたします。
記
1. 企業化に至るまでの経緯
インターネット上で友人・知人との交流を深め、新たな交友関係を構築できるソーシャルネットワーキングサービス(SNS)は、世界的にユーザーが増加し、一般的なコミュニケーションツールとして広く知られています。特に世界最大のSNSであるFacebookは、国内でもユーザー数が2,200万人を超える等、日本においても人々の生活に浸透してきました。近年は個人間のつながりだけでなく、多くの企業・団体が公式Facebookページを開設し、広報やマーケティング活動に活用しています。
大手企業を中心にメール配信システムを提供し、国内のメール配信パッケージ市場でNo.1のシェア（※１）を獲得している当社は、Facebook上でつながった企業とファンユーザーがより強固に結び付くツール「いいね！配信オプション」の発売を決定いたしました。「いいね！配信オプション」は、Facebook上でのファンユーザーの行動履歴を、その後のメールマーケティングに活かせるサービスです。当社は本サービスの提供を通して、ソーシャルネットワーキングサービスを入り口とした、企業とファンユーザーとの一対一のコミュニケーションを支援いたします。
2.「いいね！配信オプション」の概要
（1）「いいね！配信オプション」の概要

「いいね！配信オプション」は、当社メール配信システム「WEBCAS e-mail」（※２）のオプションサービスです。本サービスを活用すると、Facebookユーザーを対象にしたメール会員登録から、同ユーザーの反応データの収集・蓄積、そしてそれに紐づく効果的なメールマーケティングが実現します。

　具体的には、Facebookで投稿した記事に対して「いいね！」ボタンを押したファンユーザーに対して、その記事に関連するキャンペーン情報をメールで案内するなど、ファンユーザー一人ひとりの興味関心に応じたアプローチが可能になります。本サービスは、マーケティングツールとして企業様にご利用いただけることはもちろん、ネット選挙活動におけるPRツールとして、政党・候補者様にもご利用いただけます。
当社は本サービスの提供に際し、運用開始のためのFacebook連携アプリ設定をはじめ、ファンユーザー会員登録ページのデザイン制作、メールマーケティング企画・制作コンサルティングおよび運用代行、Facebookページ運用代行まで、スムーズで効果的な運用を支援する各種サービスをご提供いたします。
◆「いいね！配信オプション」ご紹介ページ

→　http://webcas.azia.jp/email/facebook/
（2）「いいね！配信オプション」の売上高への影響

本件に関連した今期売上高に与える影響は現在精査中であり、今後内容が明らかになった段階で速やかに開示いたします。
なお、「いいね！配信オプション」発売に伴い、2016年３月期には、2013年３月期の売上高の10％相当額以上の売上を見込んでおります。
（3）「いいね！配信オプション」の企業化のために支出する費用およびその内訳

本件のために今期、特別に支出する費用は予定しておりません。

今期および来期以降、特別に支出する費用の発生が明らかになり、業績予想の修正が必要と判断された場合には、速やかに開示いたします。
3.日程
決　定　日　平成25年８月９日

販売開始日　平成25年８月12日
4.今後の見通し
　本件が今期の業績に与える影響は現在精査中であり、今後必要に応じて開示いたします。

　来期以降の業績に与える影響は、今後公表する業績予想に織り込んで開示いたします。
【注釈】
（※１）　ソースポッド社発行「国内メール配信市場分析レポート2012」による。
（※２） 「WEBCAS e-mail」（http://webcas.azia.jp/email/）

顧客の嗜好や属性、購買履歴などに基づいた最適なメールが配信できる One to Oneメール配信システムです。毎時300万通という業界最速レベルの配信性能や高度なマーケティング分析機能を備え、戦略的メールマーケティング活動を実践する多くの企業に高く評価されております。
（参考）当期業績予想（平成25年5月10日公表分）及び前期実績
	
	売上高
	営業利益
	経常利益
	当期純利益

	当期業績予想
（平成26年3月期）
	百万円

900
	百万円

170
	百万円

170
	百万円

100

	前期実績
（平成25年3月期）
	779
	135
	140
	48


以　上
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